




Une « France de propriétaires » ?
Nous pouvons encore progresser dans le classement européen !

En 2005, 57% de foyers français propriétaires « occupants » (*)

En 2006, 69% de foyers français propriétaires (**)
(propriétaires occupant ou non leur logement)

Des propriétaires français plutôt plus…
âgés que la moyenne de la population française

- 58% ont 50 ans et plus (vs 51% pour la population française)

Retraités : 36% (vs 31%)

Actifs aisés : 32% d’actifs PCS+ (vs 28% dans l’ensemble)
En zones rurales : 28% (vs 24% dans l’ensemble)

*Source INSEE : personnes propriétaires vivant dans leur logement
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**Source : étude 2006 TNS Sofres auprès de 20 000 foyers représentatifs des ménages français





4% des propriétaires français ont vendu un bien immobilier au cours des 
12 derniers mois, et il s’agit le plus souvent de la résidence principale
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4% ont vendu un bien immobilier entre 
juin 2006 et juin 2007

6% ont mis en location un 
de leurs biens immobilier

Sur 100 foyers 
propriétaires en 2007

Profil
Assez peu « typé » hormis une présence forte en 
agglomération parisienne (29% vs 17%  pour 
l’ensemble des propriétaires)

Profil
Majorité de PCS+

Q6. Le bien immobilier que vous avez vendu était-t-il...
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Base : A vendu un bien entre juin 2006  et  juin 2007 (n=41) !

Nature du bien vendu
Autres

17%

Bien 
immobilier 

locatif
20%

Résidence 
secondaire

14%

Résidence 
principale

50%

! Base faible (<60)

(bien reçu en 
héritage)
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